AKTUELT

Derbigum skal vokse i Norge

Etter & ha eid og drevet Eurotak i en Grrekke solgte Sverre Nypan og Finn Hjulstad i fjor Eurotak til sin
ncere samarbeidspartner Derbigum. De nye eierne sier de legger opp til videre vekst i Norge.

~ ArveBrekkhus
ab@byga.no

I Det var i 2008 det ble startet en
prosess hvor eieme i Eurotak gikk
inn i forhandliger med administra-
sjonen i Imperbel, som eier belgiske
Derbigum, om salg av Eurotak. Pro-
sessen kom i stand for & sikre Der-
bigums fremtid i Norge pé en best
mulig mate.

— Vi mener at dette er den beste
Igsningen for 4 ivareta den innsatsen
som er gjort gjennom drenes lgp av
alle parter. I praksis vil dette ikke
medfgre endringer hos den enkelte
forhandler, sier Sverre Nypan og
Finn Hjulstad som na har overdratt
aksjene 1 Eurotak AS til Derbigum.
Siden 2000 har Nypan og Hjulstad
veart eneeiere av Eurotak.

Nypan har i en rekke ar sittet bé-
de som eier og daglig leder av sel-
skapet. Hjulstad har vert eier og
styreformann/-medlem, men ikke
veert aktiv i den daglige driften.

— Jeg nermer meg slutten pa en
lang yrkesaktiv karriere og verken
jeg eller Hjulstad ser noen naturlige
etterfglgere i familien. Jeg vil i 2010
overvéke, bidra og til dels lede over-
gangen, legger Nypan til.

Som en naturlig konsekvens av
overtagelsen har Eurotak AS f.o.m.
26. februar skiftet navn til Derbi-
gum Norge AS.

Lang historie

Det var Hjulstad som etablerte sel-
skapet 1 1982. Nypan kom inn i
1985. Siden har de drevet selskapet,
og bygget det sakte, men sikkert
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opp til & bli en stor aktgr innen tak
og membraner i Norge. De omsatte
i fjor for ca. S0 millioner kroner og
er fire ansatte. I dag har selskapet 18
forhandlere over hele landet.

— Vi har hele veien hatt tett sam-
arbeid med Belgia, og har nesten
vert 4 regne som et distriktskontor
i Norge, mener Nypan. Den for-
melle overtakelsen av selskapet
skjedde 2. juni i fjor. Derbigum og
Imperbel har en lang historie bak
seg. Historien begynner i 1932
med grunnleggelsen av Imperbel,
en familiebedrift som produserte
impregneringsmastiks. Den befant
seg i Lot, sgr for Brussel i Belgia.
Aktiviteten tok av pa 50- og 60-tal-
let med nye produkter som kalde
klebemidler, og ved at bedriften ut-
videt seg internasjonalt. P4 70-tal-

let begynte man a bruke en ny
membran fra Italia: Derbigum. Det
ble ogsa startet opp entreprengrtje-
nester i denne perioden. I 1978 be-
gynte produksjonen av Derbigum i
belgiske Perwez. Dette ble fire &r
senere etterfulgt av et bedriftsin-
ternt oppkj@p av fabrikken. 1 1979
ble det reist en Derbigum-fabrikk i
Kansas City i USA. I perioden
2000-2001 ble det etablert datter-
selskaper i1 Tyskland, Sveits og Po-
len. Omorganiseringen av det eu-
ropeiske markedet som fant sted i
2005, styrket gruppens hovedakti-
viteter og dens internasjonalc ut-
vikling.

Skal sotse
Eksportsjef Tom Simonet i Derbi-
gum forteller at Eurotak har gjort en

Store ressurser pa FoU

Derbigum har hatt et langt og godt samarbeid med SINTEF Byggforsk og
bruker hvert dr store summer pé FoU-arbeid, ikke minst for & utvikle mer
miljgvennlige produkter. De har blant annet utviklet en hvit reflekterende

energibesparende membran.

— Derbibrite NT er en passiv kjgler som reduserer energiforbruket i byg-
ninger med flate tak. Straling fra solen gjgr at overflatetemperaturen pa et
flatt tak, dekket med et mgrkt belegg, kan stige til opp imot 80 grader cel-
sius om sommeren. En konsekvens kan vare at temperaturen i bygningen
stiger og derav behovet for kjgling. Takket veere en patentert “coating”, re-
flekterer Derbibrite NT inntil 76 prosent av solstrilene. PA grunn av sin go-
de reflektivitet gker Derbibrite NT ogsé effektiviteten til solcellepaneler,
forteller salgssjef Roy Sandersen i Derbigum. Det er derfor tekket flere sto-
re bygg med den hvite membranen hvor man i tillegg har ctablert store sol
celleanlegg. Det er ogsa lagt hvite tak i Norge, blant annet pi en funkisbo-
lig i Gjgvik. Selskapet har ogsi salscet stort pit resirkulering ay belegg, ba
de ved fabrikkene samt at de cr i gang med i ctablere en retiwrordning, som

skal gjelde for hele Europa.

meget god jobb i Norpe, Ni skal de
vokse videre,

— Deter fortsatt gode muligheter
for vekst i der norske markedet.
Derbigum-navnet skal gjores mer
kjent, og jeg har god tro pi vekst i
hele Skandinavia, sier Simonet til
Byggeindustrien. ‘Totall selger Der-
bigum ca 12 millioner kvadratmeter
tak i Buropit. [ Norge selger de rundt
1 million kvadratmeler.

— Volumet 1 Norge har vokst

Jevat. [ forhold til resten av Europa

cr det ¢t godt marked i Norge ogsé
nd, og dette vil vi sclvsagt 1a vér del
av, legger Simonet til.

De vil ogsé utvide antall forhand-
lere og gnsker derfor kontakt med
interesserte taktekkere og hindver-
kere som kan tenke seg & utvikle en
entreprengrvirksomhet. il

Forhandler-
foreningen

Nylig ble det etablert ¢n for-

handlerforening  bhmt forhand-
lerne av Derbigum produkter i
Norge. Her deltar alle medlems-
bedriftene, Disse ¢r spredt over
hele Ewndet T torenmypen er det
St el styee pa e personer,
som shad vivie e bedid mellom
torhandlerne op Dedhipam. Her
han det komme app temaer som
nye fekanake loamnper, nye pro-
dubter op hoadine sivnarbeidet
tnper Podindlorioreningen
vib b Jelles sodige i dre,
D S et s iy pgnpeere.,




